AG N)A ABO_NNEI\/IENT

« L’Accuell Télephonique »

| DIAGNOSTIC IMMOBILIER <« Pour communiquer autrement avec vos clients !

.. Mmet avotre

disposition une

équipe dynamiqueet:

spécialiséedans...

Profitez de nos

compétences! b N’ hésitez pas a vous

pnnecter sur notre

g, Nos bureaux sont
- ouvertsde 9n00

« Animation de vos points de vente!
Pour quel’on se souviennedevous! »




Communiquez avec vos clients ...
POU rr eg: er méme quand ils patientent au téléphone !

Bien accueillir, faire patienter dans de bonnes

N\ 3 V4
a | ecou t e conditions, informer de votre disponibilité,
autant d’ éléments qui sont une pierre a |’ édifice

de VVOS CI | ENES  «Image de Marque».

cueifftéléphonique ...
1 solution pour estations !
'~.

1 Attente

Dynamisme

Faire patienter vos
correspondants et diffuser des
informations utiles.

Objectif N°1 ¥ b
Vous démontrer une .

dynamique importante en 2 Repondeur
communiquant sur ) )

I’ actudlité de AGENDA. Professionnalisme
Votre societe bouge et ¢a | Prendre en compte vos clients
SEIERL en dehors de vos

horaires d' ouvertures.

Objectif N°2
Vous retez rdlié avos clients

achague ingtant.
Respect et convividité.

M essage Per sonnalisable

]Q\G NDA
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Il Abonnement « AGENDA »

Objectif Communication Tééphonique

ABONNEMENT N°1« AGENDA »
120,00€ht| X
Crédit de5 Mixagesen frangcais AGENDA /Duplication
L es messages d’ attente sont préparés avec le service communication
d’ AGENDA. |Is sont téléchargés sur votre systéme ou envoyés par mail.
TOTAL
OU ABONNEMENT N° 2« ACCUEIL TELEPHONIQUE »
29000€ht| X
Crédit de5 Mixagesen francais /Personnalisés
5 Attentes ou Pré décroché ou répondeur personnalisés avec
vos I nformations personnelles et celle du groupe.
TOTAL
. Cachet, Signature,
S 0 e 1< (S Ma.]tlon « BON POUR ACCORD »
ReEprésentépar .....ovvvveveiieiiie e
AGrESE ..
TEEPONE ....ceevieieeiii e
Emal .o, A faxe. au 03 45 09 02 32
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